Oferta a distancia Ciclo de Grado Superior
Transporte y Logistica.

Las ensefianzas pueden cursarse por médulos profesio-
nales, segtin el itinerario personalizado a las necesida-
des de cada alumno, y cuentan con un material especi-
fico adecuado al régimen a distancia y acceso a una
plataforma virtual, a través de Internet.

Programa Erasmus.

Dirigido a los alumnos matriculados en el tilltimo curso
de los Ciclos Formativos de Grado Superior y que per-
mite cursar el médulo de Formacion en Centros de
Trabajo (FCT) en otro pais europeo.

Acceso universidad.

Desde los Ciclos Formativos de Grado Superior se pue-
de acceder a cualquier carrera universitaria y ademds
los alumnos van a poder convalidar parte de sus estu-
dios (entre 30 y 120 créditos en funcién del Ciclo cursa-
do y la carrera elegida).

Formacioén en alternancia para el Ciclo de Gra-
do Superior Transporte y Logistica: FP Dual.

Posibilidad de formacion empresa-centro educativo
para alumnos de este Ciclo Formativo.

Horario.
Jornada continua en horario de tarde:

De 15:00 a 20:35.

CALENDARIO ESCOLARIZACION
CICLOS FORMATIVOS

Curso 2016-2017

MODALIDAD PRESENCIAL
Solicitud de plaza: del 23 al 30 de junio.

L.E.S. Las Llamas

Listas provisionales: 12 de julio.
Listas definitivas: 18 de julio.
Matriculacion: del 19 al 22 de julio.
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Familia Profesional: Comercio y Marketing

|| GRADO MEDIO

TECNICO EN ACTIVIDADES COMERCIALES

Duracion: 2.000 horas.

Dos cursos académicos completos (el ultimo trimestre
en Formacion en Centros de Trabajo).

El Técnico organiza y controla las operaciones de
almacenaje de productos, realiza las actividades de
animacion del punto de venta, las operaciones de
venta de productos y/o servicios, la administracion,
gestion y comercializaciéon en un pequerio estableci-
miento comercial.

Moédulos profesionales:

Fundamentos de Marketing.
Gestion de un pequeiio comercio.
Técnicas de almacén.

Gestion de compras.

Venta técnica.

Dinamizacién del punto de venta.
Procesos de venta.

Aplicaciones informaticas para el comercio.
Informacion y atencion al cliente.
Comercio electronico.

Inglés.

Formacién y orientacion laboral.
Formacién en centros de trabajo.
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Investigacion comercial.

Inglés.

Proyecto de gestion de ventas y espacios comerciales.
Formacioén y orientacion laboral.

Formacion en centros de trabajo.
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|| GRADO SUPERIOR

TECNICO SUPERIOR EN GESTION
DE VENTAS Y ESPACIOS COMER-
CIALES

Duracion: 2.000 horas.

Dos cursos académicos completos (el ultimo trimestre
en Formacién en Centros de Trabajo).

Modulos profesionales:

Escaparatismo y disefio de espacios comerciales.

Gestion de productos y promociones en el punto de
venta.

Organizacion de equipos de ventas.

Técnicas de venta y negociacion.

Politicas de marketing.

Marketing digital.

Gestion econoémica y financiera de la empresa.
Logistica de almacenamiento.

Logistica de aprovisionamiento.
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TECNICO SUPERIOR EN

COMERCIO INTERNACIONAL
Duraci6n: 2.000 horas.

Dos cursos académicos completos (el ultimo trimestre en For-
macién en Centros de Trabajo).

Este técnico realizara operaciones de compraventa de mercan-
cias en el ambito internacional; gestionard administrativa y
financieramente dichas operaciones de importacion/
exportacién; organizard y gestionara la logistica, almacena-
miento y distribucién internacional de mercancias.

Modulos profesionales:

Transporte internacional de mercancias
Gestion econdmica y financiera de la empresa
Logistica de almacenamiento

Gestion administrativa del comercio internacional
Sistema de informacién de mercados
Marketing internacional

Negociacion internacional

Financiacion internacional

Medios de pago internacionales

Comercio digital internacional

Formacion y orientacion laboral

Inglés

Formacion en centros de trabajo
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TECNICO SUPERIOR EN

TRANSPORTE Y LOGISTICA
También modalidad a distancia

Duracién: 2.000 horas.

Dos cursos académicos completos (el ultimo trimestre en For-
macién en Centros de Trabajo).

Los titulados gestionaran y comercializaran el servicio de
transporte de mercancias y viajeros, y organizaran y planifica-
ran la explotacion de las operaciones terrestres en el ambito
nacional e internacional.

Convalidacion con el CERTIFICADO DE
COMPETENCIA PROFESIONAL PARA EL
TRANSPORTE POR CARRETERA

Modulos profesionales:

Gestion administrativa del transporte y la logistica
Transporte internacional de mercancias

Gestion econoémica y financiera de la empresa
Comercializacion del transporte y la logistica
Logistica de almacenamiento

Logistica de aprovisionamiento

Gestion administrativa del comercio internacional
Organizacion del transporte de viajeros
Organizacion del transporte de mercancias
Formacioén y orientacién laboral

Inglés

Formacion en centros de trabajo
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TECNICO SUPERIOR EN

MARKETING Y PUBLICIDAD
Duraci6n: 2.000 horas.

Dos cursos académicos completos (el ultimo trimestre
en Formacion en Centros de Trabajo).

Este profesional ejerce su actividad en empresas de
cualquier sector productivo y principalmente del sector
del comercio y marketing ptiblico y privado realizando
funciones de planificacion, organizacién y gestiéon de
actividades de marketing, investigacién comercial,
publicidad y relaciones publicas.

Moédulos profesionales:

Gestion econoémica y financiera de la empresa.
Investigacion comercial.

Trabajo de campo en la investigacion comercial.
Lanzamiento de productos y servicios.

Politicas de marketing.

Medios y soportes de comunicacion.

Atencion al cliente, consumidor y usuario.
Marketing digital.

Disefo y elaboracién de material de comunicacion.

Relaciones Publicas y organizacién de eventos de
marketing.

Inglés.

Formacioén y orientacion laboral.
Proyecto de marketing y publicidad.
Formacioén en centros de trabajo.
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